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Nakupdi profesional

Uvod
Kvalifikovany nakup je soubor operaci, které zahrnuji ¢innosti spojené se vznikem potfeby interniho zakaznika, az po podpis smlouvy
mezi kupujicim a prodavajicim. Tyto ¢innosti mGzZe Uspésné zvladnout jen vSestranné pfipraveny a dostate¢né vzdélany nakupdi.

Cile

Naucit se stanovit roli a pozici nakupu v podniku.

Umeét urcit interni potfebu z hlediska mnozstvi, kvality, ceny a ¢asu dodavky.

Zdokonalit se ve schopnosti vyhledavat a vybrat nejvhodnéjsi dodavatele.

Naucit se posoudit Uroven a vykonnost nakupu.

Zdokonalit se ve vyjednavacich dovednostech.

Umeét zvolit optimalni strategii, organizaci a procesy nakupu.

Seznamit se s aplikaci modernich metod Fizeni zasob.

Byt obeznamen s nejnovéjSim znénim a aplikaci obchodniho zakoniku a celnich zakona.

Obsah

Nakupni proces — jeho prabéh a fizeni

= role a pozice nakupu ve firmé,

interakce vzajemna spoluprace s ostatnimi procesy ve firme,

management nakupniho pozadavku — obsah, prabéh, kompetence,

obchodni feSeni nakupu — stru¢né zplsoby, postupy, kompetence,
fizeni a €innost nakupniho utvaru,

zvySovani efektivity prace nakupu.

Strategické a operativni nastroje a metody v nakupu
strategie Fizeni, pravidla a organizace nakupu,
Paretovo pravidlo, metodika ABC a XYZ v nakupu,
strategie vybéru dodavateld,
elektronizace v nakupu,
komoditni strategie,
outsourcing nebo insourcing nakupovanych €innosti,
moderni trendy v nakupu.

izeni zasob v nakupu
klasifikace zasob,
zasoba v Case,

Bod rozpojeni,

modely fizeni zasob,

druhy poptavky,

analyzy pro fizeni zasob,
pojistna zasoba — jeji uloha,
TOC a fizeni zasob.

Dodavatelé — vybér, kvalifikace, hodnoceni, komunikace

kvalifikace dodavatel(,

metody a nastroje hodnoceni dodavateld,

komunikace a spoluprace s dodavateli,

moznosti hledani dodavatell, databaze dodavateld,

IT nastroje pro spravu dodavatel(.

Controlling nakupu a fizeni vykonnosti nakupu
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= pro¢ méfime vykonnost nakupu,

= zakladni principy méfeni vykonnosti nakupu,
= zasady nastaveni KPI pro nakup,

. nejcastéjSi KPI pro nakup.

Vyjednavani v nakupu

faze vyjednavani,

klicova role pfipravy vyjednavani,

osobnostni typy ve vyjednavani,

strategie vyjednavani pro rlizné situace,

strategie pro zablokovana vyjednavani,

vyjednavani s monopolnimi a dominantnimi dodavateli,

uzaviraci techniky,

prakticky trénink vyjednavani.

Nakup a pravo

zakladni ustanoveni ob&anského zakoniku o uzavirani smluv,

odpovédnost vedoucich zaméstnancu za uzavienou smlouvu (véetné disledkd prekroeni kompetenci),
specialni zakonna pravidla pro smlouvy o nakupu, subdodavkach, poskytnuti sluzeb,
povinnosti prodavajiciho a kupujiciho,

reklamace/odpovédnost za vady,

praktické vychytavky (vyhrada vlastnictvi, zaji$téni narokl kupujiciho, insolvenéni dolozka),
nakup zboZi s mezinarodnim prvkem (Videfiska umluva, Umluva CMR, dolozky INCOTERMS),
feSeni sporu.

Celni administrativa

. elektronické celni Fizeni, celni rezimy, celni sazebnik EU, TARIC EU a zpUsoby vypoc¢tu dovoznich poplatk(,
= dodaci podminky v mezinarodnim obchodé — INCOTERMS,

. statisticky systém sledovani pohybu zbozi mezi €lenskymi staty EU — INTRASTAT.

Metodika

Interaktivni vyklad s diskuzi, pfipadové studie, pfiklady.

Uréeno
Pracovnikim v nakupnich oddélenich, samostatnym nakup&im a pracovnikim dalSich atvard, ktefi jsou povéreni nakupem.



Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
24.-25.4. +3.-4.5. + 22.-23. 5. 2017 Praha 171001
19.-20. 10. + 14.-15. 11. + 7.-8. 12. 2017 Praha 171002

Cena arozsah
Ucastnik ma moznost zvolit jednu z variant ukonceni kurzu a ziskat:

a) Osvédceni o absolvovani kurzu
21 500 K& (bez DPH), 26 015 K¢ (véetné 21 % DPH)
3x2dny

b) Certifikat Gradua-CEGOS
Po absolvovani kurzu se ucastnik pfihlasi k zavérecné certifikacni zkousce, jejiz podminkou je zpracovani a obhajeni pisemné prace.
Po uspésSné obhajobé ziska ucastnik ,Certifikat Gradua-CEGOS".

Cena za zkousku
4 000 K¢ (bez DPH), 4 840 K¢ (v¢etné 21 % DPH)

Variabilni symbol zavéreéné certifikacni zkousky je 171023.

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Doporucujeme

Navazuijici kurzy této oblasti: Uspory v nakupu

Navazujici kurzy z jiné oblasti: Efektivni komunikace ve firmé&, Obchodni vyjednavani — Zlata pravidla obchodniho vyjednavani,
Finan¢ni fizeni pro manazery neekonomy

Navazujici oblasti: 9. Logistika

Rizeni procesu nakupu

Uvod
Proces nakupu zasadné ovlivriuje efektivnost firem. Ma zasadni vliv na kvalitu a nakladovost vstupt. Cilem procesu nakupu je optimalni
pokryti nakupnich potfeb firmy v potfebném ¢ase, mnozstvi, kvalit€, na pozadované misto a to vSe za optimalnich nakupnich podminek.

Cile

= Seznamit U¢astniky s vyznamem, obsahem a metodami a nastroji efektivniho vykonavani nakupnich &innosti a Fizeni procesu
nakupu.

= Ziskat praktické dovednosti potfebné k efektivnimu vykonavani nakupnich ¢innosti, fizeni procesu nakupu a spoluprace
s ostatnimi Gtvary ve firmé.

Obsah

Proces nakupu

= prabéh procesu nakupu,

= struktura a Uc€astnici procesu nakupu,

= role a ulohy v nakupu,

Ll interakce s ostatnimi procesy,

klicovy vztah nakup a interni klient.
Vybér dodavatele v nakup

Ll management nakupniho pozadavku,

= metody vybéru dodavatele,

= elektronizace vybéru dodavateld,

Ll implementace vysledkd vybérovych fizeni.

Zakladni strategické nastroje v nakupu

. Paretovo pravidlo, Metoda ABC, XYZ,

Ll strategicky management dodavateld,

Ll strategie definice ceny a hodnoceni nabidek,
. komoditni strategie,

Ll elektronizace procesu nakupu.

Méreni vykonnosti nakupu

- benchmarking nakupni funkce,

. vybudovani systému méfeni vykonnosti,

= systém kontinualniho zlepSovani.

Moznosti zlepSovani procesti v podnikovém nakupu
. naklady a uspory v nakupu,

Ll nakup a rozpocet,

= ukazatele vykonnosti nakupu — KPI.

Metodika

Interaktivni vyklad s diskuzi, pfipadové studie, pfiklady z realné praxe.



Uréeno
Nakup¢&im, manazeriim nakupu, pracovnikim obchodnich oddéleni, pracovnikiim logistiky, marketingu, informatiky, manazerdm
systému Fizeni kvality, manazerdm a majiteldm firem.

Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
11.-12. 4. 2017 Brno 171003
27.-28. 3. 2017 Praha 171024
8.-9. 6. 2017 Plzen 171004
23.-24. 8. 2017 Praha 171005
6.-7. 11. 2017 Praha 171006

Cena arozsah
7 300 K¢ (bez DPH), 8 833 K¢ (vcetné 21 % DPH)
2 dny

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Nakupni jednani

Uvod

Jednani se sklada ze dvou stran. Jedné, ktera ma za cil dobfe prodat, a druhé, kterd ma za cil dobfe nakoupit. Nakupci, méjte vzdy na
pameéti, ze také prodejce ma pravo fici ,ne“! Ten je ukolovan uzivatelem pro nalezeni nejlepSiho feSeni. Proto je nezbytné vypracovat si
strategii jednani, ktera spociva v dikladné pFipravé.

Cile

. Zdokonalit se v pfipravé na jednani.

. Naucit se pfipravovat a efektivné uzivat argumenty v praibéhu jednani.
= Prohloubit uméni vést efektivné jednani a dosahovat svych cilu.
Obsah

Faktory majici vliv na jednani

= efektivni komunikace — zaklad uspéchu,

= verbalni a neverbalni komunikace, dllezity prostfedek poznani svého protihrace,
= uméni prace s otazkami

= bariéry poslechu.

Sbér informaci pro jednani

" které informace je nutné si pfipravit a zjistit,

. pfiprava argumentu a jejich trideni,

= pfiprava otazek a plan vyuziti taktického pomocnika.

Priprava jednani

sestaveni scénare jednani,

etapy jednani — poznani, kontakt, pfesvédceni, zavér,

vytec€ny takticky spojenec — Cas,

postaveni nakupnich argumentd,

argumenty nakupc&iho, namitky prodejce,

manévrovani nakupciho,

aplikace Sachové strategie,

- vyznaceni riznych zén mozné blokace, Ustupkl a pouZziti ,Zolika“.
Reseni problému pfi jednani

. odstranéni blokace, uméni pferusit jednani, pfevzeti iniciativy.
Analyza jednani

Ll zprava o jednani, dosazeny zisk,

= analyza protiklady — slabiny,

. sledovani dodrzovani zavazk(.

Pozn.: Tento kurz jsme pro Vas schopni zrealizovat také v anglickém jazyce.

Metodika
Interaktivni vyklad s diskuzi, pfipadové studie, hrani roli, prace ve skupiné.

Uréeno
Pracovniktim nakupnich oddéleni, ktefi se chtéji zdokonalit ve vyjednavacich schopnostech a dosahnout lepsich vysledkd v ndkupnim
jednani.

Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
21.-22. 3. 2017 Ceské Budgjovice 171007
18.-19. 5. 2017 Praha 171008
21.-22.9.2017 Hradec Kralové 171009



5.-6. 10. 2017 Plzen 171010
7.-8.11. 2017 Brno 171011
23.-24.11. 2017 Praha 171012

Cena arozsah
7 400 K& (bez DPH), 8 954 K& (v&etné 21 % DPH)
2 dny

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Doporucujeme

Navazujici kurzy z jiné oblasti: Obchodni vyjednavani — Zlata pravidla obchodniho vyjednavani, Obchodni dovednosti | — Zaklady
uspésného prodeje

Navazujici oblasti: 2. Vedeni tymu, osobni a manazerské kompetence

Strategie a strategické nastroje v nakupu

Uvod
Seminaf predstavuje nejpouzivané;jsi strategické nastroje v nakupu se zamérenim na jejich praktické vyuziti. Jejich efektivni pouzivani
muze vyraznym zpusobem zefektivnit nakup.

Cile
. Predstavit nejuziteCnéjSi strategické nastroje, uvést jejich pouZiti na praktickych pfikladech a naucit se je pouzivat.

Obsah

Vyznam strategie nakupu a nastroju strategického fizeni nakupu
Pravidla nakupniho procesu

Strategie fizeni a organizace nakupu

Analyza nakupniho trhu, nakupni priizkum trhu

Planovani v nakupu

Prace s nakupnimi polozkami

Management nakupniho poZadavku

Paretovo pravidlo v nakupu, Metoda ABC a XYZ v nakupu
Strategie vybéru dodavatell

Komoditni strategie

Vyuziti synergickych efektl v nakupu

Strategie definice a konstrukce ceny a nakladu nakupu
Strategicky management dodavatel(

Informacéni podpora nakupu

Outsourcing nebo insourcing nakupovanych €innosti
Projektové fizeni nakupu

Metodika
Vyklad spojeny s diskuzi, pfiklady z praxe, pfiklady a jejich feseni.

Uréeno
Nakupc¢im, manazerim nakupu, pracovnikim obchodnich oddéleni, pracovnikiim logistiky, marketingu, informatiky, manazerdm
a majiteldm firem.

Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
25.4.2017 Praha 171013
20. 10. 2016 Praha 171014

Cena arozsah
3500 K& (bez DPH), 4 235 K& (v&etné 21 % DPH)
1den

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Doporucujeme 5
Navazujici kurzy této oblasti: Rizeni procesu nakupu
Navazujici oblasti: 9. Logistika


http://www.cegos.cz/katalog-kurzu/nakup-a-celni-problematika/rizeni-procesu-nakupu.html
http://www.cegos.cz/katalog-kurzu/logistika.html

Vybérova fizeni v nakupu

Uvod

Hlavnim tématem seminare je problematika vybérovych Fizeni. Po seminafi budete umét zvolit a realizovat efektivni a UspéSny postup
pfi vybéru dodavatele. Budete védét jak efektivné a vhodné zvolit zplisob hodnoceni nabidek dodavatell. Dozvite se U¢inné postupy
komunikace s ostatnimi utvary ve firmé pfi pfipravé a realizaci vybéru dodavatele.

Cile
" Podat pfehled pfistupl a metod vedoucich ke zkvalitnéni prace pracovnikl nakupu odpovédnych za realizaci vybérovych
fizeni.

Obsah

Proces pfipravy zadani pro vybér dodavatele

Management nakupniho pozadavku

Faktory ovliviujici vysledek vybéru dodavatele

Uspésné metody a postupy pro vybér dodavatele

Role ostatnich utvara ve firmé pfi pfipravé a realizaci vybéru dodavatele
Ptiklady postupt pro razné komodity

Zpusoby vyjadfeni a ceny v zadani a nabidkach

ZpUsoby multikriterialnich hodnoceni a jejich praktické ukazky
Moznosti zefektivnéni a elektronizace vybéru dodavatel
Elektronické aukce a poptavky

Vybér a kvalifikace soutézitell

Metodika
Vyklad spojeny s diskuzi, prakticky trénink pfipravy a realizace vybéru dodavateld, pfiklady a jejich feSeni.

Uréeno
Nakup¢&im, manazeriim nakupu, pracovnikim obchodnich oddéleni, pracovnikdm logistiky, marketingu, informatiky, manazerim
a majiteldm firem.

Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
13.-14. 3. 2017 Hradec Kralové 171015
11.-12. 5. 2017 Praha 171016
22.-23. 6. 2017 Ceské Budgjovice 171017
16.-17. 10. 2017 Praha 171018

Cena arozsah
7 200 K& (bez DPH), 8 712 K& (véetn& 21 % DPH)
2 dny

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Doporucujeme

Navazujici kurzy této oblasti: Rizeni procesu nakupu

Navazujici kurzy z jiné oblasti: Obchodni vyjednavani — Zlata pravidla obchodniho vyjednavani
Navazuijici oblasti: 3. Rizeni lidskych zdrojd, 9. Logistika

Uspory v nakupu

Uvod
Seminaf je zaméren na Ulohu nakupu pfi hledani a realizaci Uspor ve firmé. Na praktickych pfikladech ukazuje mozné zdroje Uspor
véetné netradiCnich, moznosti vyuziti nakupu pro skute¢né Uspory, ale i zpUsoby, jak Ize pfilezitosti pro Uspory promarnit.

Cile

Ll Tradi¢ni i netradiéni zdroje Uspor ve firmé, jak je odhalit a vyuzit.

Ll Nezastupitelna role nakupu pfi hledani a realizaci Uspor.

Ll RGzné vyklady pojmu Uspora (snizeni ceny, mensi objem, kraceni rozpoétu,...).
Ll Papirové vs. skute€né uspory.

Obsah

Role nakupu pfi hledani a realizaci prilezitosti k usporam ve firmé

Kde a jak hledaji jednotlivé ¢lanky nakupniho procesu moznosti Uspor a jak je sladit
Rozdily mezi Usporou vyjednanou, fakturovanou a zauétovanou

Srovnani Uspor s vyvolanymi naklady, posuzovani efektu dosazenych Uspor v ¢ase
Moderni nakupni nastroje podporujici hledani a realizaci uspor

Uspory v procesnich nakladech vs. Uspory v nakupu

Rozdil mezi systémovymi usporami a Skrty, trvala uspora vs. okamzita uspora
Zapojeni nakupu do pfipravy rozpoctu jako vyznamny zdroj Uspor

Strategicky vs. operativni pfistup k hledani uspor v nakupu

Vliv spoluprace jednotlivych utvard a nakupu na vysi tspor



Metodika
Interaktivni vyklad s diskuzi, pfipadové studie, pfiklady z realné praxe.

Uréeno
Seminar je uréen predevsim pracovnikim nakupnich Gtvar( a jejich manazertm, ale i dal§im manazerdm utvard odpovédnych za
naklady a finanénim manazerdm odpovédnych za rozpocet.

Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
6.—7.2. 2017 Praha 171019
18.-19. 4. 2017 Plzen 171020
5.-6. 6. 2017 Brno 171021
12.-13. 10. 2017 Praha 171022

Cena arozsah
7 200 K& (bez DPH), 8 712 K& (v&etn& 21 % DPH)
2 dny

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Doporucujeme
Navazujici oblasti: 9. Logistika

Celni pfedpisy 2017 v praxi

Uvod

Od okamziku vstupu CR do EU je valna vétsina prav a povinnosti souvisejicich s celnim Fizenim upravena pravnimi predpisy EU. Na§
seminaf seznami u€astniky se souvislostmi mezi obchodné-pravnimi podminkami dodavek zbozi v zahrani¢nim obchodé mimo EU a
uplatiiovanim celnich pfedpisu.

Cile

Absolventi kurzu budou schopni:

= orientovat se v Ceskeé legislativé a v legislativé EU v ramci celni problematiky,
pouzivat celni sazebnik EU,

orientovat se v preferenénich vztazich EU se tfetimi zemémi,

uplatfiovat spravné postupy v celnich procedurach,

dodrzovat spravné zasady pfi obchodovani se tfetimi zemémi.

Obsah

Uvod do prava Evropské unie

Celni sazebnik EU a jeho pouzivani

Zakladni pravidla pro zafazovani zbozZi
Preferenéni vztahy EU ke tfetim zemim
Prokazovani pdvodu zbozi

Celni predpisy EU, €eska legislativa, celni kodex
Celni fizeni

INCOTERMS v celnim Fizeni

Celni rezimy — jejich specifika a pouziti

Pozn.: V pripadé aktualnich zmén legislativy ¢i potfeb nasich klientt v oblasti celni problematiky budou v prabéhu roku do nasi nabidky
zafazeny mimoradné seminare.

Metodika
Vyklad, pfiklady.

Uréeno
VSem pfimym i nepfimym zastupcdm v celnim fizeni, zaméstnancim firem obchodujicich se tfetimi zemémi. DalSim zajemcim, ktefi se
potykaji s celnimi zalezZitostmi, potfebuji si osvojit, osvéZzit a zaktualizovat své védomosti tykajici se celniho fizeni v EU.

Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
8. 3. 2017 Plzen 171201
15. 3. 2017 Praha 171202
7.6.2017 Praha 171203
23. 10. 2017 Praha 171204



Cena arozsah
3200 K& (bez DPH), 3 872 K& (v&etn& 21 % DPH)
1den

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Doporucujeme
Navazujici kurzy: INTRASTAT a intrakomunitarni obchod 2017 — prakticky
Navazujici oblasti: 9. Logistika

INTRASTAT a intrakomunitarni obchod 2017 — prakticky

Uvod

Jednotlivé obchodni operace v ramci EU vyzaduji spravné pouzivani a vypliiovani dokladli souvisejicich s INTRASTATem. Nas seminar
seznami Ucastniky prehlednou a srozumitelnou formou se vS§emi zakladnimi pravidly pouzivani a vyplhovani téchto dokladd, véetné
praktickych cviceni.

Seznameni se vSemi pouzivanymi pravnimi pfedpisy.

Seznameni s pravidly sazebniho zafazovani zbozi.

Seznameni s praktickym vyplfiovanim dokladl ve vazbé na pfislusné obchodni operace.
Seznameni se vSemi variantami elektronickych podani INTRASTAT.

Obsah

Uvod do prava Evropské unie

Celni sazebnik EU a jeho pouzivani

Zakladni pravidla pro zafazovani zbozi

Statistika vnitrounijniho obchodu INTRASTAT

Vyuziti dat z INTRASTATu pro strategické planovani firmy
Vznik a zanik povinnosti k vykazovani udaji do INTRASTATu
Zplsob a vykazovani Udaju a pfedavani vykaz( pro INTRASTAT
Udaje uvadéné do vykazu pfi odeslani/prijeti zbozi
INCOTERMS a INTRASTAT

Vyjimky a zvlastni postupy pfi vykazovani pro urcité druhy zboZi
Seznameni s moznymi formami podani hlaSeni INTRASTAT
Nejcastéjsi chyby pfi vyplfiovani hlaSeni INTRASTAT

Opravy podanych vykazud

Pozn.: V pripadé aktualnich zmén legislativy ¢i potfeb nasich klientt v oblasti celni problematiky budou v pribéhu roku do nasi nabidky
zafazeny mimoradné seminare.

Metodika
Vyklad, pfiklady.

Uréeno
Zameéstnancum, popt. zastupcim firem obchodujicich se zemémi EU a dalSim zajemcim, ktefi se ve své praxi setkavaji
s problematikou INTRASTATu a potfebuji si osvojit, popfipadé osvézit a zaktualizovat své védomosti tykajici se INTRASTATu.

Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
18. 1. 2017 Plzen 171205
31. 1. 2017 Praha 171206
8. 6. 2017 Praha 171207
24.10. 2017 Praha 171208

Cenaarozsah
3200 K& (bez DPH), 3 872 K& (véetn& 21 % DPH)
1den

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Doporucujeme
Navazujici oblasti: 9. Logistika

Celni sazebnik 2017/2018

Uvod

Kurz je uréen vSem zaméstnancdm firem obchodujicich se zemémi EU i se tfetimi zemémi, zaméstnancim logistickych spole¢nosti,
dale pfimym i nepfimym zastupcim v celnim Fizeni a dalSim zajemcum, ktefi se potykaji s celnim sazebnikem EU a potfebuji si osvojit,
popfipadé osvézit a zaktualizovat své védomosti tykajici se zafazovani zbozi.
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Cile

Absolventi seminafe budou schopni:

. orientovat se v celnim sazebniku EU,

= pouzivat celni sazebnik pro celni, statistické a dafiové ucely,

. prakticky vyuzivat zavaznych a nezavaznych informaci o sazebnim zafazeni,
" vyuzivat zdarma dostupné internetové a jiné zdroje.

Obsah

Zaklady prava EU — Celni sazebnik jako pravni pfedpis EU
Celni predpisy EU, €eska legislativa, souvisejici ustanoveni
Struktura celniho sazebniku

Harmonizovany systém

Kombinovana nomenklatura EU

TARIC, TARIC CZ

Zakladni pravidla pro zafazovani zbozi

Zavazna informace o sazebnim zafazeni

Celni sazebniky tretich zemi

Internetové a dalSi zdroje a jejich praktické vyuZiti pro spravné zafazeni zbozi

Pozn.: V pripadé aktualnich zmén legislativy Ci potfeb naSich klientt v oblasti celni problematiky budou v prubéhu roku do nasi nabidky
zafazeny mimoradné seminare.

Metodika
Vyklad, priklady.

Uréeno
Zameéstnancum, popt. zastupcim firem obchodujicich se zemémi EU a dal$im zajemcim, ktefi se ve své praxi setkavaji
s problematikou celnich sazeb EU.

Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
26. 6. 2017 Praha 171218
8. 11. 2017 Plzen 171209
15. 11. 2017 Praha 171210

Cena arozsah
3200 K& (bez DPH), 3 872 K& (v&etn& 21 % DPH)
1den

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Doporucujeme
Navazujici oblasti: 9. Logistika

Celni preference a puvod zbozi ve vztazich se tfetimi zemémi 2017
v obchodni praxi

Uvod

Kurz je uréen véem zaméstnancum firem obchodujicich se tfetimi zemémi, zaméstnancim logistickych spole¢nosti, dale pfimym

i nepfimym zastupcim v celnim Fizeni a dalSim zajemcuam, ktefi se potykaji s celnimi preferencemi a dikazy puvodu, a potfebuiji si
osvojit, popfipadé osvézit a zaktualizovat své védomosti tykajici se preferenénich vztaht EU, za u€elem vyuziti veSkerych vyhod, které
aktualni pravni uprava nabizi.

Cile

Absolventi seminafe budou schopni:

. orientovat se v preferencnich vztazich EU,

orientovat se ve slozité problematice pravidel pavodu,

vystavovat fadné dukazy plvodu,

vyuzivat finan¢nich vyhod, které obchodovani se znalostmi preferenci EU pfinasi,
vyuzivat zdarma dostupné internetové a jiné zdroje k problematice.

Obsah

Zaklady prava EU k problematice

Struktura preferen¢niho systému EU

Nepreferenéni pravidla plivodu

Jednostranna preferencni opatfeni (GSP, ATM)

Zény volného obchodu (FTA), celni unie (CU)

Stanoveni puvodu zbozi (pravidla, kumulace, drawback,...)
Dlkazy puvodu (EUR1, FORM A, A.TR., prohlaseni vyvozce,...)
Prohlaseni dodavatele (prokazovani plvodu v ramci EU)
Internetové a dalSi zdroje a jejich prakticke vyuziti



Pozn.: V pripadé aktualnich zmén legislativy ¢i potfeb nasich klientl v oblasti celni problematiky budou v prabéhu roku do nasi nabidky
zarazeny mimoradné seminare.

Metodika
Vyklad, priklady.

Urcéeno
Kurz je uréen zaméstnancdm firem obchodujicich se tfetimi zemémi, zaméstnanciim logistickych spole¢nosti, dale pfimym i nepfimym
zastupcim v celnim Fizeni a dal§im zajemcudm.

Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
31. 5. 2017 Praha 171211
7.6.2017 Plzen 171212

Cena arozsah
3200 K¢ (bez DPH), 3 872 K¢ (vcetné 21 % DPH)
1den

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Doporucujeme
Navazujici oblasti: 9. Logistika

Dodaci dolozka INCOTERMS jako nalezitost smluvnich vztah( v zahrani¢nim
obchodé se zbozim

Uvod

Kurz je uréen v§em zaméstnancdm firem obchodujicich v ramci EU i se tfetimi zemémi, zaméstnancim logistickych spole¢nosti, dale
primym i nepfimym zastupclm v celnim fizeni a dal§im zajemcim, ktefi se potykaji s dolozkami INCOTERMS a potrebuji si osvojit,
popfipadé osvézit a zaktualizovat své védomosti tykajici se dodacich dolozek.

Cile

Absolventi seminafe budou schopni:

. orientovat se v aktualnich dodacich dolozkach INCOTERMS,

fadné vyplfiovat udaje souvisejici s INCOTERMS do celnich a statistickych (INTRASTAT) dokument,
rozumét dopadiim zvolené dolozky INCOTERMS na stanoveni celni hodnoty a vyméfeni cla,

rozumét vlivu dodacich doloZzek na DPH v zahrani¢nim obchodé,

vyuzivat zdarma dostupné internetové a jiné zdroje k problematice.

Obsah

Zaklady prava EU k problematice

INCOTERMS -0 ¢em to je a o &em to neni

Druhy a kategorizace dodacich dolozek

Charakteristika jednotlivych dodacich doloZzek INCOTERMS 2000 a jejich vyuZiti v obchodnich operacich
Souvislosti mezi INCOTERMS a druhem dopravy

Zlata pravidla pouzivani INCOTERMS

INCOTERMS pifi vnitrounijnim obchodé se zbozim, véetné dopadl na vykazovani INTRASTATU
INCOTERMS pfi dovozu a vyvozu zbozi, véetné dopadu na celni fizeni

INCOTERMS - vliv dodacich dolozek na DPH pfi zahrani¢nim obchodé

Internetové a dalSi zdroje a jejich praktickeé vyuziti

Pozn.: V pripadé aktualnich zmén legislativy ¢i potfeb nasich klientt v oblasti celni problematiky budou v pribéhu roku do nasi nabidky
zafazeny mimoradné seminare.

Metodika
Vyklad, pfiklady.

Uréeno
Kurz je uréen zaméstnancim firem obchodujicich v ramci EU i se tfetimi zemémi, zaméstnancim logistickych spolecnosti, dale pfimym
i nepfimym zastupcim v celnim Fizeni a dal$im zajemcdm.

Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
24. 3. 2017 Plzen 171213
16. 6. 2017 Praha 171214
20. 9. 2017 Ceské Budgjovice 171219
1.11. 2017 Praha 171215
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Cena arozsah
3200 K& (bez DPH), 3 872 K& (v&etn& 21 % DPH)
1den

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Doporucujeme
Navazujici oblasti: 9. Logistika

Minimum celniho deklaranta
Uvod

Seminar k problematice provadéni celniho fizeni a uvadéni tdaju do celnich prohlaseni (JSD), kterymi je navrhovani propousténi zbozi

do jednotlivych celnich rezim.

Cile

= Uvedeni do problematiky celnich pfedpist.

. Naucit se vyuzivat provadécich nastroji a pravidel v celnim Fizeni.

Obsah

Uvedeni do problematiky celnich predpist

. celni hodnota zboZi,

= ustanoveni celnich predpisl, ktera se vztahuji na zbozi od vstupu na celni tizemi Spolecenstvi do doby,
nez je propusténo do celniho rezimu,

. celné schvalena ur€eni a podminky jejich pfidélovani celnimi organy,

= propusténi zbozi do celniho rezimu.

Celni rezimy

doklady nutné k celnimu fizeni,

zjednodusené postupy v celnim Fizeni,

celni dluh,

celni pfestupky a celni delikty,

celni sazebnik integrovany do TARIC CZ.

Pravidla vypliovani celnich prohlaseni pro jednotlivé celni rezimy

Metodika
Interaktivni vyklad, vyplfiovani celnich prohlaseni, pfiklady.

Urceno
Pracovniktm, ktefi jsou ve firmach a institucich povéfeni realizovanim a fizenim celni problematiky.

Harmonogram
prezence 8.45-9.00 hod.,
program 9.00-16.00 hod.

Termin Misto Variabilni symbol
1.-3.2.2017 Praha 171220
22.-24.5. 2017 Praha 171216
25.-27.10. 2017 Praha 171217

Cena arozsah
10 200 K¢ (bez DPH), 12 342 K¢ (vEetneé 21 % DPH)
3dny

Manazer projektu
Bohuslava Fejtova
226 006 308, bfejtova@gradua.cz

Doporucujeme
Navazujici kurzy: Celni pfedpisy 2017 v praxi }
Navazujici oblasti: 2. Vedeni tymd, osobni a manazerské kompetence, 3. Rizeni lidskych zdrojd, 9. Logistika
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