Obchodnik

Zaklady marketingu pro

ispésné podnikani

Efektivni komunikace
ve firmé

Dokonaly obchodnik
— Prodejni Time
Management

Obchodnik profesional
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» Cile

m Ziskat komplexni soubor obchodnich dovednosti
a schopnosti.

= Qsvojit si dostatecny védomostni pfesah do dalSich
¢innosti, se kterymi obchodnik prichazi do styku.

= Pochopit mnohostrannost prace obchodnika.

= Zefektivnit viastni prodejni innost.

= Seznamit se s aktudinimi trendy v obchodovani.

= \/ytvofit prostor pro dal$i osobni rozvoj.

» Obsah

1. kurz - Obchodnik profesional — cyklus

= Prodejni dovednosti | — Zaklady uspéSného prodeje,

= Prodejni dovednosti Il — Narocné situace v prodeji,

= Prodejni dovednosti Il — Trénink pro elitni
obchodniky.

2. kurz - Dokonaly obchodnik — Prodejni Time

Management

= yvyznam Time Managementu pro obchodniky,

= stanovenim il k vy$$imu zisku,

= obchodnik jako manazer,

= mentalni alchymie,

= nejnovejsi techniky a pomdcky.

3. kurz - Efektivni komunikace ve firmé

= komunikacni dovednosti jako pracovni néstroj,

= feC téla a jeji efektivni vyuZit,

= komunikacni styly — pfizpsobeni komunikace situaci
a partnerovi,

= rozvoj vnitrofiremni komunikace,

= jednani s nadfizenymi a mezi kolegy.

[ On-line piihlaska na www.gradua.cz |

Profesni vzdélavani  Vyhodny cyklus

4. kurz - Zaklady marketingu pro uspésné
podnikani

= podstata marketingu a marketingového pristupu,
= analytickd Cinnost v marketingu,

= marketingové cile a strategie,

= marketingovy mix a jeho prvky,

= trendy souCasného marketingu.

Pozn.: V cené programu neni zahrnuty poplatek za
volitelnou certifikacni zkousku u cyklu ,, Obchodnik
profesiondl”,

Program si miZete sestavit z termind, které
jsou uvedeny u jednotlivych kurzii a budou Vam
nejlépe vyhovovat.

» Cena a rozsah

Cena za cely program po slevé 10 %:

43 600 K¢ (bez DPH), 52 320 K¢ (véetné 20 % DPH)
13 dndl

Manazer kurzu
4 Tereza Novakova
226 006 389, tnovakova@gradua.cz




